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Latvijas-Lietuvas pārrobežu sadarbības programmas 2007.-2013.gadam  projekta Nr. LLIV-306 „Tematiskā biznesa attīstīšana un Tematisko ciemu komandu iespēju paplašināšana Latgales un Radvilišķu reģionos, akronīms Tematiskie ciemi” ietvaros WP3
„Biznesa prasmes” 

(40 stundas, 5 dienas)
Kur: Rēzekne, Viesnīcā „Latgale” Atbrīvošanas alejā 98
Kad: 2013.gada 1.novembris (2.apmācību diena)
Mērķis: Apmācību mērķis ir sniegt pamatzināšanas uzņēmējdarbības iesācējiem ar fokusu uz lauku tūrismu, nelauksaimnieciskām nodarbēm, sadarbību un kooperāciju.
Lektore: Marika Rudzīte-Griķe
DARBA KĀRTĪBA

Otrā diena - Mazā biznesa plānošana
	9.00-9.30
	Rīta kafija, ierašanās mācību vietā, reģistrācija

	9.30
	Diskusija par mājas darbu (biznesa idejas „Domu karte”)

	Individuālas prezentācijas, 

Diskusija 

	10.00-11.00
	Mans klients – Kur viņš ir? Kāds viņš ir? Kādu problēmu es viņam atrisināšu? Kā viņš runā un domā? Kā es varu viņu „noķert”? 
	Praktiskais darbs, 

Diskusija

	11.00- 11.30
	Mans produkts (pakalpojums) – pieprasījums, cena un vērtība, inovatīvie aspekti, cik klientu (kā minimums) man vajag?
	Praktiskais darbs, 

Diskusija

	11.30 
	Kafijas pauze

	11.45 
	Biznesa plāns: galvenās sadaļas un to saturs (uzņēmējdarbības apraksts, produkta koncepcija, klienti un tirgus situācija, konkurenti, mārketinga plāns, biznesa projekta realizācija, vadība un personāls)
SVID analīze
	Prezentācija,

Diskusija
Praktiskais darbs



	13.00-
	Pusdienas

	13.30 – 15.00
	Biznesa plāns: turpinājums
Biznesa plānu kopsavilkumu izstrāde
	Praktiskais darbs

Grupu darbs

Pieredzes apmaiņa

	15.00
	Kafijas pauze

	15.15 – 16:45
	Biznesa plānu kopsavilkumu prezentācijas
Finansējuma piesaistes iespējas un biznesa uzsākšanas atbalsta organizācijas
	Dalībnieku prezentācijas 
Pieredzes apmaiņa

Prezentācija

	16.45 -17.00
	Dienas noslēgums
Uzdevumi nākamajai nodarbībai
Vērtējums un atbildes uz jautājumiem
	Novērtēšanas anketas


