
Latvijas- Lietuvas pārrobežu teritoriālās sadarbības programmas projekta 
LLII-106 „Tematiskie ciemi: jaunas iespējas uzņēmējdarbības attīstībai Latgales un Aukštaitijas pārrobežu reģionā, akronīms VILLAGE HERITAGE” 

Jauna biznesa mārketings (wp3). 5.diena 8 stundas

Marketing for new businesses (Wp3). 5th day 8h
Apmācību seminārs

„Stratēģiskā plānošana un ciemu mārketinga stratēģija”

2012.g. 20. februārī, plkst. 9.00 Preiļos, Preiļu Biznesa Inkubators, Kooperatīva ielā 6, Preiļi

Pēdējā šī cikla seminārā mēs pabeigsim īpašo ciemu „produkta” veidošanu, un kopīgi izveidosim tematisko ciemu kopējās mārketinga stratēģijas ietvaru (sasaistot kopā individuālās un kolektīvās aktivitātes).  
Semināra programma:

9.00 - 9.30 – Ierašanās, reģistrācija, rīta kafija

9:30 – 9:45 Atskats uz Balttour.  
9:45 - 11:15  Kur esam?

Esošās situācijas apraksts. Attīstības virzieni un tendences. Esošās situācijas analīze (ciema skatījums) Tematiskajos Ciemos. Mārketinga stratēģija projekta teritorijai 
(kopējā un katram Tematiskajam Ciemam atsevišķi).

Praktiskais darbs. 
11:30 – 11:45 Kafijas pauze

11:45 – 13:30 Uz kurieni dodamies?
SVID un PEST(LE) analīze. Vīzija un misija. Stratēģiskās prioritātes un mērķi.
Praktiskais darbs.
13:30 – 14:00 Vieglas pusdienas

14:00 – 16:30 Mārketinga aktivitāšu plāns 

· aktivitāšu plāns līdz 2014.gadam; aktivitāšu plāns līdz 2018.gadam;
· mārketinga stratēģijas ieviešanas struktūra;

Mārketinga pasākumu realizācijas scenāriji (pesimistiskais, reālistiskais un optimistiskais) un sagaidāmie rezultāti, ietekme.
Stratēģijas ieviešanas un monitoringa shēma
16:30 – 17:00 Semināra noslēgums. Tematisko grupu sanāksmes „Pirts”, „Amatnieki”, „Medus”, „Ārstniecības augi”. 
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