
Latvijas- Lietuvas pārrobežu teritoriālās sadarbības programmas projekta
LLII-106 „Tematiskie ciemi: jaunas iespējas uzņēmējdarbības attīstībai Latgales un Aukštaitijas pārrobežu reģionā, akronīms VILLAGE HERITAGE”

Jauna biznesa mārketings (wp3). 3.diena 8h
Marketing for new businesses (Wp3). 3rd day 8h
Apmācību seminārs

„Mārketings un tā nozīme ciemu veidošanā un izaugsmē”

2012.g. 17. janvārī, plkst. 9.00 Preiļos, Preiļu Biznesa Inkubators, Kooperatīva ielā 6, Preiļi

Semināra mērķis ir izprast mārketinga būtību un nozīmi, tā galvenos elementus un izmantošanu ciemu veidošanā. Seminārā apskatīsim arī mikro uzņēmuma darbības aspektus un tā priekšrocības.

Semināra programma:

9.00 - 9.30 – Ierašanās, reģistrācija, rīta kafija

9:30 – 9:45 Atskats uz Spīķeru tirdziņu – viedokļi, vērtējums, nākotne

9:45 - 11:00 
Mārketinga pamati un jauna biznesa mārketings
Kompleksais mārketings (mārketinga mix), galveno elementu raksturojums un izmantošana uzņēmējdarbībā – produkts, cena, veicināšana, vieta, cilvēki, process, fiziskā vide.
Mārketinga analīze: klienti, uzņēmums, sadarbības partneri, konkurenti, nozares konteksts.

Praktiskais darbs un rezultātu prezentācija.

11:00 – 11:20 Kafijas pauze

11:20 – 13:20
Integrētas mārketinga komunikācijas – mārketings, reklāma un PR (stratēģiskā vadība; sabiedriskās attiecības; reklāma un zīmolvedība; tirgus izpēte; starptautiskais mārketings; tiešais mārketings; pasākumu organizēšana).

Praktiskais darbs un rezultātu prezentācija.

13:20 – 14:00 Vieglas pusdienas

14:00 – 16:00 
Ciemu stratēģiskā plānošana un praktiskie soļi – „tematiskie ciemi” kā produkts, tā dzīves cikls un produkta attīstīšana.

Darbs grupās un rezultātu prezentācijas

16:00 – 16:30
Ciema izveide  - praktiskais darbs 

Ciemu ekspozīcijas un priekšnesuma veidošana – soli pa solim (Višķi, Indra, Lielie Muļķi un 4 māsu vīna ciems)
16:30 – 17:00 Dažādi - aktuālie jautājumi (dalība Balttour, u.c.)

TEV noteikti ir jāpiedalās!
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